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COMMERCIAL TERRAIN - CDI

Contact : contact@abelio.io

L’entreprise

Abelio est une entreprise qui a pour ambition de révolutionner la gestion des
exploitations agricoles. Nous construisons une solution qui, gréce a l'intelligence
artificielle, permet de réduire I'utilisation d'eau et de produits phytosanitaires,
apportant une solution au défi écologique actuel.

Notre équipe, a |'image d’Abelio, est jeune et dynamique avec un fort godt pour
I'innovation. La rejoindre vous permettra de prendre part & la construction de ce
beau projet déja bien lancé.

Les missions

Ce poste s'inscrit dans notre dynamique de développement sur le territoire
métropolitain. Votre réle sera de développer et consolider un réseau de
distribution de nos différents services.

Les missions sont les suivantes :

* Acquisition de nouveaux clients : prospection de coopératives et négoces
distributeurs (1er contact par téléphone, puis rdv en présentiel)

* Animation du réseau de distribution : formation et accompagnement des
techniciens de coopératives et négoces qui assurent la commercialisation de
notre offre auprés des agriculteurs

* Rétention client et développement du panier moyen : 10-15 distributeurs
vous seront rapidement confiés sur votre secteur

Profil rechercheé

1 & 3 ans d’expérience (alternance comprise) avec une 1é&re expérience réussie
dans le développement commercial.

Compétences clés : sens du relationnel, capacité d'écoute et d'analyse, force
de persuasion, adaptabilité, autonomie, organisation, esprit d'équipe.

Le plus : attrait et connaissance des technologies participant & la transition
agricole

Localisation

Des déplacements réguliers sont & prévoir. 2 postes sont ouverts :

* Basé(e) a Angers ou Tours, vous serez préférentiellement en charge du
secteur Ouest qui s'étend de la Dordogne & la Seine-Maritime.

* Basé(e) a Dijon, vous serez préférentiellement en charge du secteur Est qui
s'étend de la Dréme aux Ardennes.

* Basé(e) en lle-de-France, vous serez en charge du secteur Ouest ou Est.
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